Jak ziskat zakazku

Tento semindje pokra’ovanim série Usfnych seminé@ z oblasti ziskavani prodejnich
dovednosti a schopnosti, které Vam umozni ¢tusy  konkurednim  boji.
Seminé je zandgiFen na zakladni principy prodejnich dovednosti $&Smim zavenim na
efektivni prezentaci produktu nebo sluzby.

Cile

Cilem seminge je nadit se:

jak efektivreé vést obchodni jednani

jak se na obchodni jednariigravit

na co si dat pozoripvedeni obchodniho rozhovoru

jak prezentovatigdnosti Vaseho produktu nebo sluzby.
jak umgt zvladat namitky a

jak un®t obchod uzatit.

Urceno

Majitelam, manaza&m, obchodniim, pracovnikm z obchodniho sektoru a vSeémt ktefi
se chgji v téchto dovednostech zdokonalit.

Obsah

Faze prodeje

Sjednavani satzky po telefonu

Vedeni prodejniho rozhovoru
Preswdciva prezentace produka sluzeb
Ulohaiegi téla pi prodeji

Nekonfliktni zvliadnuti namitek
Uzawveni prodeje

Image prodejce

Praktické piklady

Semind je zaloZen na praktickyclrigladech, sodésti jsou pipadové studie a diskuse.

Harmonogram
Prezence: 8.45 - 9.00
Program: 9.00 — 17.00
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